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I - A SocioLoGIA DO INSTINTO DE
VIERKANDT

Nenhuma das obje¢des levantadas ao
longo de milhares de anos contra o hedo-
nismo e o utilitarismo apresenta a menor in-
cidéncia sobre a teoria da acdo. Quando os
conceitos correlatos de prazer e dor, ou utili-
dade e desutilidade, sao apreendidos em seu
sentido formal e desprovidos de todo contet-
do material, todas as obje¢oes que tém sido
repetidas ad nauseam, durante eras, perdem
o chio sob seus pés. E necessaria uma falta
de familiaridade com o estado atual da argu-
mentacao para levantar, uma vez mais, as ve-
lhas acusagdes contra o hedonismo “imoral” e
o utilitarismo “vulgar”.

Hoje é costumeiro, quando alguém se
encontra obrigado a reconhecer a impossibi-
lidade logica de qualquer outra postura, dizer
que a concepgao formal de prazer e utilidade
¢ desprovida de qualquer valor cognitivo. Ao
apreender essas ideias em sua forma pura, o
conceito de acao, dizem, torna-se tao vazio
que nao serve para mais nada. Para responder
a esta critica, é necessario somente assinalar
tudo o que a teoria econdmica tem sido capaz
de deduzir a partir do conceito, alegadamente
vazio, de agao.

Se alguém tenta se engajar na investiga-
¢do cientifica do que, em nosso ponto de vista,
constitui o principal tema da ciéncia da agao
humana, sem recorrer ao principio proscrito
do hedonismo, recai-se inadvertidamente no
empirismo, que nao pode ter sucesso para co-
nectar, em um unico sistema, a multiplicidade
de fatos que encontra, ou mesmo utiliza-los
para a explicagdo dos fendmenos que devem
ser compreendidos. Um exemplo pode tornar
isto claro.

Em seu empenho para construir uma
teoria da sociedade, Vierkandt ndo conhece
outra maneira senao atribuir, ao homem, uma
série de “propensdes sociais”. A este respeito,
segue o procedimento de um grande ntimero
de pesquisadores. Entende pelas propensoes
sociais do homem:
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os instintos inatos (por exemplo, o instinto
de ser solicito) e outras caracteristicas e mo-
dos de comportamento inatos (por exemplo,
a compreensao e a suscetibilidade a influén-
cia) que pressupdem, para a sua manifesta-
¢ao, a presenca de outros homens, ou, mais
precisamente, a condi¢ao de sociedade.

Em acréscimo, ha ainda outras propen-
sOes tais que também ou somente “se manifes-
tam em relagdo a outras entidades”'. Aqui, Vier-
kandt prossegue enumerando e descrevendo
uma série de instintos, propensdes e impul-
SOS.

Uma tal enumeragao nunca pode, ob-
viamente, ser completa. A distin¢ao entre um
instinto e outro precisa, necessariamente, ser
arbitraria. Para ser completamente consisten-
te, seria necessario conectar um instinto cor-
respondente a cada meta que ja tivesse sido
almejada em qualquer lugar e em qualquer
época. Se, por exemplo, assume-se a existén-
cia de um instinto por comida, do qual se dis-
tingue o instinto por meios de prazer, nao ha
razao pela qual ndo se deveria ir mais longe
e falar também de um instinto por carne ou,
mais especificamente, de um instinto por car-
ne de boi ou, ainda mais especificamente, de
um instinto por bife. O que se tem em vista
ao falar simplesmente do instinto por comi-
da é um resumo, em termos do fim almejado
pelas agdes dos homens direcionados em prol
da provisdao de diferentes alimentos. Caso se
representem, de maneira resumida, as agoes
dirigidas para o consumo de carboidratos,
gorduras e proteinas como resultado do ins-
tinto por comida, pode-se, da mesma forma e
com a mesma justificativa, também conside-
rar agOes direcionadas para a provisao de ali-
mento, abrigo e roupas, bem como uma gran-
de quantidade de outras a¢des, como resulta-
do do instinto de autopreservagao. Até onde
se vai neste processo de generalizagdo é por
completo uma questao de escolha arbitraria,
a menos que se faga uma mudanga radical na

! VIERKANDT, Alfred. Gesellschaftslehre. Stuttgart:
F. Enke, 1928. p. 23.
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totalidade do modo de raciocinar para alcan-
car o nivel da mais ampla generalidade, isto é,
ao conceito formal de fim desprovido de qual-
quer conteudo material. Dado que Vierkandt
rejeita o utilitarismo e o hedonismo, e, portan-
to, ndo realiza este passo decisivo, detém-se
em uma divisdo arbitraria dos diversos dese-
jos humanos.

As propensoes sociais inatas aparecem,
conforme explica Vierkandt, “frequentemen-
te em pares de opostos”. Assim, em oposi-
cao ao “instinto de autoestima”, tem-se “seu
oposto, o instinto de obediéncia”; contra o
“instinto de ser solicito”, o “instinto de luta”;
em contraposicao ao “instinto socidvel”, um
“instinto de esquiva”; antagonico ao “instin-
to comunicativo”, um “instinto de discricao e
dissimulacao”? Dado que nada pode ser dito
acerca da intensidade com a qual esses ins-
tintos antipodas se fazem sentir, nao € possi-
vel entender como a ascensdo da cooperacao
social pode ser explicada por eles. Mesmo se
ignorarmos a hipdtese nao permissivel en-
volvida na declaracdo de que as “propensoes
sociais” conduzem ao desenvolvimento da
cooperagao social, ainda careceremos de uma
explicacdo adequada para o fato de que os ins-
tintos sociais sdo vitoriosos sobre os instintos
antissociais. Por que razao o instinto de luta, o
instinto de autoestima e o instinto de esquiva
ndo frustram a formacao de lacos sociais?

O “instinto de autoestima”, sustenta Vier-
kandt, nao pode se manifestar “sem que o ins-
tinto de subordinagdo esteja ativo ao mesmo tem-
po”. Aqui, prossegue, é necessario lidar com
a “coalescéncia caracteristica dos instintos opos-
tos; a este respeito, o quadro completo é, obvia-
mente, modificado pelo instinto de dominagao”:.
Assumindo um “instinto de subordinacao”,
esta-se forcado, caso nao se escolha ser total-
mente cego a realidade, a assumir um instinto
oposto: Vierkandt o chama de instinto de au-
toestima (Wieser contestou, com boas razodes,
que Vierkandt, ao reconhecer um instinto de

2 Idem. Ibidem.
* Idem. Ibidem, p. 37.

subordinagao, precisaria ter “permitido ndio
menos um instinto de rebelido, o qual €, clara-
mente, muito importante na historia e na vida do
individuo”*). Contudo, Vierkandt foi incapaz
de produzir qualquer outra prova de que o
instinto de subordinagado ¢ vitorioso sobre o
instinto de autoestima, além do fato de que,
em sua apresentacgao, rotula o primeiro como
o instinto melhor e mais forte. “Subordinacio”,
assevera, “é uma condigdo sauddvel, normal e que
conduz a felicidade; uma condigio na qual a situa-
cdo exige a substituicdo da autoestima pela atitude
antagonica”>. E, afinal de contas, digno de nota
que Vierkandt, opositor do eudemonismo,
atribua a subordinagao efeitos que conduzem
a felicidade. Aqui, a observacao de Feuerbach
se torna pertinente: “Todo instinto é um instinto
por felicidade”®.

A autoestima que Vierkandt tem em
mente &, todavia, de um tipo peculiar. E, por
assim dizer, um subproduto da subordina-
cdo. “Em toda parte, aderir a vontade do superior
significa, ao mesmo tempo, elevar-se ao seu nivel: a
subordinagdo significa simultaneamente um com-
partilhamento interno da grandeza do superior”.
Cita como exemplo “a relagio do servo para com
seu mestre sob condigoes patriarcais”’. Em outra
parte, Vierkandt fala novamente do “servo que
exibe o castelo de seu mestre com autoestima refor-
cada”, pois se sente “internamente em unidade
com seu senhor, sua familia e seu esplendor”®.

A autoestima que Vierkandt tem em
perspectiva se revela, portanto, como nada
mais do que o orgulho de um lacaio. Por con-
seguinte, obviamente, ndo é de espantar que
nao fique no caminho do instinto de subordi-
nacgao. A subordinagao € equivalente a “obe-

* WIESE, Leopold von. Ver Wieser em Kolner
Vierteljahreshefte fiir Soziologie, Vol. III (1923), p.
179.

> VIERKANDT. Gesellschaftslehre, p. 61,

¢ FEUERBACH, Ludwig. Simtliche Werke. Stuttgart:
Frommann, 1907. X, p. 231. “Felicidade”, diz Feuerbach,
“ndo passa da condigdo normal e sauddvel de um ser”.

7 VIERKANDT. Gesellschaftslehre, p. 48.
8 Idem. Ibidem, pp. 31 f.
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diéncia incondicional”. O subordinado se tor-
na “cegamente dependente no interior”,

submete-se completamente ao julgamento
de seu superior, especialmente a seus juizos
de valor: recebe seu valor de seu superior, re-
gula sua conduta de acordo com os padroes
de seu superior e, agindo dessa maneira, sa-
tisfaz sua autoestima. O subordinado &, por
assim dizer, absorvido pelo superior: perde
sua personalidade, porém encontra, na co-
munhao com o superior, uma outra [perso-
nalidade], a qual vivencia como sua prépria
personalidade enobrecida’.

Vierkandt ¢ capaz de apontar com parti-
cular satisfagdo o fato de que todos esses ins-
tintos se encontram em animais.

No cao, a devogao interior verdadeiramen-
te humana a seu mestre se mostra de forma
elementar, porém muito poderosa, isto ¢,
vivificagdo na presenca do mestre e a polari-
zagao produzida por ele em geral.

Vierkandt considera como bastante dig-
no de nota

também a satisfa¢do da autoestima mostra-
da por um cao, e provavelmente por outros
animais, quando tém sucesso na realiza¢ao
de uma tarefa para a qual foram treinados,
devido a conexao deste instinto com o ins-
tinto de subordinacao no ser humano®.

Assim, conforme considerado por Vier-
kandt, a sociedade humana ja esta, por assim
dizer, prefigurada na relacdo do mestre para
com o cao que treina. A relagdo entre o lider e
o liderado corresponde a relagao entre o mes-
tre e o cao: é saudavel e normal, e conduz a
felicidade de ambos, tanto do mestre quanto
do cao.

Nao se pode discutir este ponto, ainda
mais com Vierkandt, pois, em sua concepgao,
a fonte derradeira da cognigao é

a percepcao fenomenoldgica, isto é, o que
experienciamos diretamente, pessoalmente

? Idem. Ibidem, p. 47.
10 Idem. Ibidem, p. 60.
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em nos mesmos, e que se pode transmitir a
nossa consciéncia com evidéncia apodicti-
ca'l.

Portanto, nao duvidamos de que real-
mente tenha vivenciado tudo isto interna-
mente. De fato, devemos ir ainda mais longe e
nao negar sua qualificacdo para falar a partir
da experiéncia pessoal direta e da percepcao
sobre “a devocao interior verdadeiramente
humana do cdo para com seu mestre”. Mas,
e se alguém afirmasse ter intuido e viven-
ciado pessoalmente algo diferente? Suponha
que se escolha chamar de “saudavel, normal
e conducente a felicidade” ndo a autoestima
de lacaios e caes, mas aquela dos homens? E
caso se escolha buscar a base da “comunhao
interna” ndo no “desejo de subordinagdo”,
tal como Vierkandt?, mas no desejo pela acao
conjunta?

Vierkandt rejeita a teoria individualista
da agdo, pois deseja defender um programa
politico que parece sem sentido quando visto
do ponto de vista da economia cientifica e da
sociologia. E incapaz de apoiar sua rejeigao
desta ultima, exceto por se referir repetida-
mente ao carater racionalista, individualista e
atomistico de tudo o que nao esta de acordo
com sua aprovagao®. O racionalismo, indivi-
dualismo e atomismo sao, hoje, condenados
por todas as partes governantes, por razoes
facilmente reconheciveis; dessa maneira, este
modo de argumentacdo € suficiente para a es-
fera na qual a doutrina oficial é aceita. No lu-
gar das ciéncias que ataca sem ter entendido
seus ensinamentos, Vierkandt proporciona
uma descri¢ao e enumeracao arbitraria dos
instintos e impulsos primarios inatos que ale-
ga ter experimentado e intuido apenas assim,
e nao de outra forma, de modo a fundar um
programa politico em uma base adequada a
seus propositos.

" Idem. Ibidem, p. 41.
2 Idem. Ibidem, p. 63.

3 Ver também o artigo Kultur des 19. Jahrhunderts und
Gegenwart em VIERKANDT, Alfred. Handwdorterbuch
der Soziologie. Stuttgart: F. Enke, 1931. p. 141 ff.
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Aqui, podemos desconsiderar tudo isto.
O que vale a pena observar, para nos, é que
aquele que deseja evitar o caminho seguido
pela ciéncia universalmente valida da agao
humana ndo possui outra maneira de expli-
car a cooperagao social dos homens senao por
referéncia do funcionamento de propensodes
inatas que levam a associagao; isto €, se nao
prefere representar isto de modo ainda mais
simples como uma obra de Deus ou da Natu-
reza.

Se alguém acredita que pode explicar
todo desejo humano, ou toda classe de dese-
jos humanos que constroi, correlacionando-a
com um impulso, instinto, propensao ou sen-
timento especifico, entdo certamente nao lhe
¢ proibido fazer isso. Nao somente nao nega-
mos que os homens desejam, querem e visam
coisas diferentes, mas comegamos precisa-
mente a partir deste fato em nossas reflexoes.
Quando a ciéncia fala em prazer, felicidade,
utilidade ou desejos, esses nao significam
nada, mas o que é desejado, ansiado e alme-
jado, o que os homens consideram como fins
e metas, o que lhes falta, e o que, se buscado,
os satisfaz. Esses termos nao fazem qualquer
referéncia ao contetdo concreto do que € de-
sejado: a ciéncia € formal e neutra com rela-
cdo a valores. A tnica afirmacao da ciéncia da
“felicidade” € ser puramente subjetiva. Nesta
declaracao h4, portanto, espago para todos os
desejos e vontades concebiveis. Consequente-
mente, nenhuma afirmagao sobre a qualidade
dos fins almejados pelos homens pode, de al-
guma forma, afetar ou enfraquecer a corregao
de nossa teoria.

O ponto no qual a ciéncia da agao come-
¢a seu trabalho é a incompatibilidade muatua
dos desejos individuais e a impossibilidade
da satisfagao perfeita. Dado que ndo € garan-
tido ao homem que possa satisfazer comple-
tamente todos os seus desejos, na medida em
que pode alcancar um fim somente renun-
ciando a algum outro, deve diferenciar entre
os instintos: precisa decidir em favor de uma
coisa e contra alguma outra; precisa escolher
e valorar, preferir e deixar de lado — em suma,
agir. Mesmo para quem considera desejavel

a felicidade da subordinagao, pode chegar o
momento no qual precise escolher entre a de-
vogao ao lider e a satisfacao de algum outro
instinto, por exemplo, o instinto por alimento;
como quando um partido republicano enca-
becando o governo ameaga o afastamento dos
funcionarios monarquistas. Todos, uma e ou-
tra vez, encontram-se confrontados com uma
situa¢do na qual sua conduta — seja consisten-
te de uma acdo ostensiva, um ato de omissao,
ou aquiescencia — ajuda a determinar se suas
metas serao atingidas ou nao.

Contudo, uma doutrina que rejeita o ra-
cionalismo, o individualismo e o0 eudemonis-
mo, nada pode dizer a respeito da agdo huma-
na. Detém-se na enumeracao e na descri¢ao
de certa quantidade de instintos. Sem duavida,
nos diz que os homens amam e odeiam, que
sao loquazes e taciturnos, cruéis e compassi-
vos, socidveis e que evitam a sociedade; con-
tudo, ndo é capaz de dizer nada sobre o fato de
que agem, trabalham, labutam e arduamente
para alcancar objetivos. Pois se pode falar em
acao somente quando se comega a partir do
individuo, quando se leva a racionalidade em
consideragao e se reconhece que o objetivo da
agdo ¢ a remocgao da insatisfacao. Se se deseja
explicar a sociedade sem referéncia as agoes
dos homens, o tinico expediente que resta é
ve-la como o resultado da misteriosa operagao
de forgas. A sociedade se torna, assim, o resul-
tado do instinto de associacdo; é “comunhao
interna”; é o basico e intrinseco; ndo é deste
mundo.

II. A TEORIA DE MYRDAL DAS ATITUDES

Ainda outro exemplo pode ajudar a
mostrar o quao vas sao as obje¢des levanta-
das contra o atomismo, o individualismo, o
utilitarismo e o racionalismo da ciéncia da
agdao. Nao menos claramente do que no caso
recém discutido, ver-se-4, também aqui, que
tentativas de explicar a agdo humana em ter-
mos de fatores psicoldgicos, tais como a “as-
piragdo ao poder”, sdo incapazes de refutar as
conclusoes que a economia alcanga por meio
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do raciocinio légico cogente. Sob o disfarce
de critica nao partidaria de todas as ciéncias
sociais desenvolvidas até entdo, faz-se um es-
forgo para justificar o intervencionismo, uma
politica cuja inconveniéncia e futilidade (tal
como vista da perspectiva dos objetivos que
pretende proporcionar) foi demonstrada pela
economia.
Myrdal acredita que se entende

de maneira deficiente o pathos do movimen-
to trabalhista caso se acredite que luta prin-
cipalmente por salarios reais mais elevados.
Visto do ponto de vista da psicologia social,
ha algo mais envolvido aqui. [...] As deman-
das por salarios mais altos, jornada laboral
menor, etc., sdo, obviamente, importantes
em si mesmas, mas, se consideradas com
maior profundidade, ndo passam de uma
expressao de aspiragdes mais gerais pelo
poder e demandas por justica por parte de
uma classe social que simplesmente se sente
oprimida. Mesmo se ndo houvesse esperan-
¢a de conseguir salarios mais altos, a batalha
continuaria. Mesmo se os trabalhadores ti-
vessem razdo em acreditar que um declinio
na produtividade e nos salarios seria o re-
sultado, ainda assim exigiriam mais poder e
codeterminacao na condugao dos negocios.
Em ultima analise, para eles ha algo a mais
em jogo do que o dinheiro; sua alegria de
trabalhar esta envolvida, bem como sua au-
toestima, ou, se desejarmos, seu valor como
homens. Talvez nenhuma grande greve pos-
sa ser explicada meramente como uma gre-
ve por salarios mais altos™.

Com este argumento, Myrdal obviamen-
te acredita que privou de sua importancia —
do ponto de vista do juizo dos trabalhadores

4 Ver MYRDAL, Gunnar. Das Politische Element in
der Nationalokonomischen Doktrinbildung. Berlin:
Junker und Duhnhaupt, 1932. p.299f. [Nota do tradutor
da edigao original: as citagdes sao da edigdo alema do
livro de Myrdal, publicado com o titulo citado. Na
edicdo de lingua inglesa, a qual, como o titulo indica,
foi traduzida do alemao por Paul Streeten e publicada
pela Routledge e Kegan Paul, Ltd. em Londres em 1953,
as passagens citadas, talvez em consequéncia da critica
de von Mises neste texto, foram consideravelmente
enfraquecidas.
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sobre os objetivos do sindicalismo — a prova
irrefutavel proporcionada pela economia de
que a politica sindicalista nao pode nunca ele-
var permanentemente os salarios para todos
os trabalhadores. Pois quem quer que saiba
como examinar a questdo “mais profunda-
mente” do ponto de vista da “psicologia so-
cial”, percebera que, aos olhos dos trabalha-
dores organizados em sindicatos, o que esta
em questao nao € de forma alguma o patamar
salarial ou o tema do dinheiro; pelo contrario,
coisas totalmente diferentes estdo em pauta,
tais como sua “alegria de trabalhar”, sua “au-
toestima” e seu “valor como homens”.

Se fosse realmente assim, seria impossi-
vel entender por que lideres sindicais — e os
socialistas de cdtedra que os apoiam — colo-
cam tanta énfase, uma e outra vez, em suas
declaragdes publicas, ao defender o contrario
do que é pronunciado como insustentavel pe-
los economistas; a saber: que os salarios po-
dem ser aumentados permanentemente para
todos os trabalhadores por meio do sindica-
lismo; e por que se esforcam tao ardentemen-
te para condenar e silenciar todos aqueles que
tém opinido distinta. A razao para este com-
portamento, por parte dos lideres sindicais e
de seus aliados académicos, é que os trabalha-
dores sindicalizados esperam um aumento de
sua renda real. Nenhum trabalhador se uniria
a um sindicato se fosse incapaz de esperar a
obtencdo de um salario maior, mas se, ao con-
trario, tivesse que levar em conta uma perda
salarial. Mesmo a perspectiva de ser compen-
sado através da alegria de trabalhar, autoes-
tima, valor humano e assim por diante, nao
o tornaria um simpatizante dos sindicatos.
Lideres sindicais sabem muito bem que a ex-
pectativa de um aumento na renda é o inico
fator que trouxe os sindicatos a existéncia e
que ainda os mantém unidos.

Entretanto, mesmo se Myrdal estivesse
certo ao dizer que os sindicatos, na realidade,
nao lutam principalmente por saldrios maio-
res, mas em vez disso por outras coisas, as
afirmacdes da economia sobre a questao da
influéncia que a reunido dos trabalhadores
em sindicatos desempenha sobre o patamar
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salarial permaneceria inalterada. A economia
nao esta nem a favor, nem contra os sindicatos.
Busca apenas mostrar como a politica sindical
especifica afeta o mercado de trabalho.

A posicao de Myrdal ndo é aprimorada
pela sua esquiva em falar de maneira clara e
aberta. Ao explicar que a demanda por sala-
rios mais altos € “claramente, importante em si
mesma”, sem duvida acredita ter-se protegido
o suficiente contra todas as criticas. Encontra-
mos, aqui, a pratica viciosa dos socialistas de
catedra de dissimular uma inadequacao logica
por meio de um modo de expressao impreciso
e inexato. Na medida em que, na continuagao
de seu argumento, Myrdal vai ao ponto de as-
severar que os trabalhadores deveriam aderir
aos sindicatos mesmo se viessem a descobrir
que isto envolveria um sacrificio nos saldrios,
sustenta o ponto de vista de que o aumento
de salario — o qual, em sua opinido e na de to-
dos os socialistas de catedra e lideres sindicais,
torna-se inevitavel pela politica sindical — é
apreciado pelos trabalhadores somente como
um sucesso agradavel, porém secundario, das
medidas direcionadas a consecuc¢ao de outros
objetivos. Todavia, uma tal declaracio em
nada contribui para avangar a discussao sobre
a questao de se o emprego de taticas sindicalis-
tas pode resultar em um aumento de saldrios
geral e permanente, por sinal o tinico aspecto
do assunto que apresenta alguma importancia
para a teoria econdmica e — como todos os cri-
ticos ndo enviesados irdo claramente admitir —
também na pratica efetiva.

Myrdal ndo estd familiarizado nem com
a histdria, nem com o estado presente da eco-
nomia, portanto combate moinhos de vento.
Sustenta que a economia defende que somen-
te “interesses econOmicos” orientam a agao
humana. Por “interesses econdmicos” Myrdal
entende “o desejo por ingressos mais eleva-
dos e precos mais baixos”. Isto, argumenta, é
um erro: “Lamentavelmente — ou quiga afor-
tunadamente — os motivos da acao humana
nao se exaurem com o mero registro de inte-
resses economicos”".

> Idem. Ibidem, p. 299.

Os economistas de uma época anterior
consideravam que ha uma esfera de agao de-
finivel do “econdmico” e que a funcao da eco-
nomia € investigar este dominio. Economistas
modernos aderiram a esta visao por algum
tempo, embora a linha de demarcagdo entre
fins “econdmicos” e “ndo econdmicos” possa
ter sido ainda menos visivel de forma nitida
a luz de seu subjetivismo do que sob o objeti-
vismo dos economistas classicos. No entanto,
avanga mais e mais a percep¢ao de que nem
as motivagoes, nem os fins da agao, podem ser
diferenciados entre econémicos e nao econo-
micos. O que é econdmico € somente a condu-
ta do homem agente. A a¢do econdmica con-
siste no empenho para remediar o estado de
insatisfacdo ou, colocado de modo diferente,
satisfazer desejos o tanto quanto for permiti-
do pela escassez dos meios.

Nao pode ser sustentado que nenhuma
dessas duas perspectivas viu, na busca dos in-
teresses econdmicos (no sentido no qual Myr-
dal emprega este termo), a inica motivagao
para aagao humana. O ponto de vista mais an-
tigo distinguia entre metas econdmicas e nao
economicas. De acordo com a visao moderna,
toda acao é econdmica. A economia moderna
nao discrimina entre fins, pois os considera
todos igualmente legitimos, mesmo aqueles
que a posicao antiga e o modo de expressao
popular (adotado também por Myrdal) con-
sidera como nao econdémicos. Os economistas
modernos nao desejam que as valoragoes se-
jam contrabandeadas para o interior de sua
ciéncia. Por exemplo, ndo desejam que esfor-
¢os para alcangar bens “ideais” sejam consi-
derados diferentes, de alguma maneira, do
empenho para obter bens “materiais”. O fato
de que frequentemente um ganho financeiro
seja evitado ou dispéndios sejam feitos para
atingir fins politicos ou de alguma outra natu-
reza, os quais sdo geralmente rotulados como
nao econdmicos, nao é somente nao negado,
mas sim enfatizado.

Myrdal trabalha com um conceito de
“interesse” que equaliza aquele de “interesse
econdmico” e, portanto, com o “desejo por sa-
lario maior e pregos menores”. A conduta dos
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homens, sustenta, ndo ¢ determinada somen-
te pelos interesses, mas pelas “atitudes”. O
termo “atitude” deve ser entendido como “a
disposi¢ao emocional de um individuo para
responder de certas maneiras a situagoes efe-
tivas ou potenciais”. “Felizmente”, acrescenta,
ha “homens suficientes com atitudes que nio coin-
cidem de todo com seus interesses” . Certamente
nao ¢ necessario um livro de mais de trezen-
tas paginas para notar isto. Ninguém negou,
menos ainda os economistas, que ha homens
que almejam outras coisas além de “saldrios
maiores e precos menores”’. Bohm-Bawerk,
por exemplo, afirmou explicitamente que uti-
lizava o termo “bem-estar” no sentido mais
amplo, segundo o qual “ndo envolve meramente
0s interesses egoistas de um sujeito, mas tudo o
que lhe parece digno de buscar”?. Todos os ar-
gumentos desenvolvidos por Myrdal contra o
utilitarismo da economia colapsam por com-
pleto, pois ndo compreendeu as ideias funda-
mentais das doutrinas modernas que assume
a tarefa de criticar.

III. A CriTica po RACIONALISMO PELA
Ernovrocgia E PrRE-HisTORIA

Tentativas de minar o ponto de partida
“racionalista” da teoria econOmica, baseando-
-se nos achados das pesquisas da etnologia e
da histéria dos povos primitivos, também er-
raram o alvo.

Eduard Hahn traga a origem do arado e
da agricultura até os mitos arcaicos. O plan-
tio direto com o arado, conta-nos, foi origi-
nalmente uma cerimonia na qual o arado re-
presentava o falo do boi, que o arrastava em-
prenhando a mae terra. A carroga, segundo o
autor, ndo era originalmente um meio “eco-

16 Idem. Ibidem, p. 300.

7 BOHM-BAWERK, FEugen von. Kapital und
Kapitalzins. Jena: G. Fischer, 1921. Part II, Vol. I, p. 236,
nota. Tradugio inglesa: BOHM-BAWERK, Eugen von.
Capital and Interest. Trans. George D. Huncke, Hans
F. Sennholz. South Holland, Ill.: Libertarian Press,
1959. Vol. 1I, p. 127-29, 135, 181-83, 422, n. 6.
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noémico” de transporte. Pelo contrario, era um
utensilio sagrado cujo propdsito era “repetir,
na Terra, as andancas dos senhores do destino no
céu”. Somente mais tarde “a carroca tornou-se
um instrumento usual da agricultura”.

Por meio dessas descobertas, as quais,
sem duvida, ndo sao de forma alguma con-
testadas, Hahn acredita que demoliu as bases
da posicao utilitarista e proporcionou uma
prova completa da validade de seu programa
politico, o qual demanda o “reestabelecimento
de uma aristocracia social ativa”®. “A etnologia
moderna”, acredita Hahn,

encontra-se [...] uma outra, e ainda mais
outra vez, em forte oposicao a visao corren-
te, a qual, na mais lamentavel contradigao
dos fatos do mundo real, inclina-se para
definir a utilidade pura como a tinica mola
propulsora de toda a atividade economica
dos homens e, de fato, de todos os eventos
historicos em geral. Gradativamente, entre-
tanto, devera ser reconhecido que o aspecto
ideal certamente merece uma consideracao
muito grande; que nao é verdade para to-
das as eras e povos, tal como se diz que o é
para nos, filhos da segunda metade do sé-
culo XIX, que o resultado de toda atividade
— quer trate-se de um saco de batatas, ou das
maiores descobertas na filosofia ou na fisica
— possa expressar-se em marcos e pfennigs®,
ou, no que diz respeito ao assunto, em dola-
res e centavos®.

Os povos cujas culturas foram estuda-
das por Hahn tinham ideias diversas da rela-
¢do entre causa e efeito daquelas dos homens
do século XIX. Enquanto hoje somos orienta-
dos, em nossa conduta, por ideias derivadas

'8 HAHN, Eduard. Die Entstehung der Pflugkultur.
Heidelberg: C. Winter, 1909. p. 40 ff, 105 ff, 139 ff, 152
ff; FROBENIUS, Leo, Paideuma; umrisse einer Kultur-
und Seelenlehre. Miinchen: Beck, 1921. p. 72 f.

YHAHN, Eduard. DieEntstehungder Wirtschaftlichen
Arbeit. Heidelberg: C. Winter, 1908. p. 102 ff.

2 N. do T.: Unidade monetaria da Alemanha na era
anterior ao euro, correspondente a um centésimo do
marco.

2 Hahn. Die Entstehung der Pflugkultur, p. 63.
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da quimica, biologia e fisiologia modernas,
eles tinham nogdes que, na atualidade, costu-
mamos chamar de mitos e crengas magicas.
Estavam, diz Hahn, imbuidos da ideia de que
“a vida dos reinos vegetal ou animal poderia ser
influenciada por ritos eficazes”*. A mais antiga
botanica agricola, sustenta, também certa-
mente originou-se da ideia de que

antes que se pudesse solicitar qualquer coisa
da terra, algo teria que ser feito para promo-
ver o crescimento do reino vegetal; ter-se-ia
que, primeiramente, contribuir com alguma
coisa®.

Assim, o proprio Hahn admite que os
lavradores primitivos praticavam seus ritos
por causa de sua suposta utilidade e pelos
resultados que antecipavam. Seus costumes e
rituais magicos eram, de acordo com a pré-
pria apresentacao de Hahn, atos conscientes
visando a consecuc¢ao de fins. Quando chama-
mos sua tecnologia de “magica” e a nossa de
“cientifica”, tudo o que dizemos é que a orien-
tacdo fundamental da conduta dos homens ¢é
a mesma em ambos o0s casos, e que a diferen-
¢a é determinada pela disparidade em suas
ideias concretas no que concerne a relagao
entre causa e efeito. Essas visdes mitoldgicas
acreditavam em uma relagao causal entre, por
exemplo, a nudez do agricultor e uma colhei-
ta abundante, bem como entre muitos outros
costumes que hoje nos sao ofensivos e a ferti-
lidade do solo*; e rituais eram praticados de
acordo com essas ideias para assegurar o su-
cesso do trabalho agricola. Certamente, nin-
guém podera encontrar, nisto, apoio para a
afirmacao de que os homens dos tempos pri-
mitivos diferiam de nés em que a mola pro-
pulsora de suas agdes nao era a utilidade, mas
sim o idealismo. Obviamente, o resultado da
atividade econdmica nao podia ser calculado
em marcos e pfennigs em uma era que ainda
ndo estava familiarizada com a utilizagcdo de

2 Idem. Ibidem, p. 86.
3 Idem. Ibidem, p. 87.
2 Idem. Ibidem, p. 117 ff.

moeda. Mas o que os homens dos tempos pri-
mitivos se esforcavam para alcangar, o que
valorizavam, e o que procuravam obter pre-
cisamente por meio de seus rituais, praticas
religiosas, exorcismos, oragoes e orgias era a
satisfacao das exigéncias “comuns” da vida: a
necessidade de alimento, roupas, abrigo, sau-
de e segurancga. Pois nao teriam entendimen-
to acerca das demais coisas que valorizamos
na atualidade —nem mesmo sobre as “maiores
descobertas na filosofia ou na fisica”.

O progresso da civilizagao, acredita Fro-
benius, ndo deriva da “necessidade” ou da
“inquietacao”, mas dos “ideais”. Entre outras
coisas, a histéria do cultivo com enxada prova
isto.

O primeiro passo era, aparentemente, a ob-
tengdo dos graos que cresceram selvagens.
Em agradecimento, e para aplacar a mae
terra, a qual fora ferida pela colheita dos
graos, surgiu o costume, como um ideal,
de lhe restaurar os graos, cujos frutos re-
fluiram nao tanto para a vida profana, mas
como um testemunho sagrado de sacrificio.
Nao foi sendo em uma época posterior que
o cultivo com enxada passou a assumir um
carater cada vez mais profano e racional. [...]
Somente quando a causalidade providente
atrofiou os ideais, quando os fatos sobrios
vieram a dominar o espirito, a utilizagdo
pratica e imediata da “descoberta” do cul-
tivo com enxada se tornou agricultura pro-
fana®.

Bem pode ser verdade que o cultivo com
enxada e arado surgiu como atos rituais a par-
tir de uma tecnologia da magia e da mitologia,
e que posteriormente, quando se deram conta
da ineficdcia dos rituais, tais métodos de la-
voura foram mantidos, pois a sua adequagao
veio a ser reconhecida como um resultado do
conhecimento da botanica agricola adquirida
nesse meio tempo. Esta descoberta pode ser
recebida como uma contribui¢do muito in-
teressante a historia da tecnologia e da apli-
cacao do conhecimento técnico. Entretanto,
para os propositos do tema em pauta, ndo nos

» Ver FROBENIUS. Paideuma, p. 70 ff.
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diz nada além do fato de que as nogodes tec-
noldgicas das eras primitivas eram diferentes
das nossas. Seria permissivel inferir, a partir
daqui, que a agdo dos homens das épocas e
terras distantes era categoricamente diferente
da acdo dos homens modernos. Berthold Sch-
warz pretendia fabricar ouro e, ao tentar fazeé-
-lo, dizem que descobriu a preparagao da pdl-
vora. Colombo saiu em navegacao buscando
uma rota maritima para as Indias e descobriu
a América. Pode-se argumentar, portanto, que
esses dois homens agiram de maneiras funda-
mentalmente diferentes da maneira como agi-
mos hoje? Nunca se negou que a acao huma-
na nem sempre atinge os fins a que se propde,
e ocasionalmente proporciona resultados que
teriam sido considerados importantes caso ti-
vessem sido conhecidos anteriormente.

Quando os lavradores da antiguidade
remota buscavam aumentar a producao de
suas terras recorrendo a ritos simbolicos, suas
agOes baseavam-se nas nogoes “tecnologicas”
predominantes de sua época. Quando, hoje,
procedemos de maneira diferente, nossa agao
conforma-se as nogdes tecnologicas prevale-
centes no momento presente. Quem as con-
sidera equivocadas pode tentar elucidar seus
erros e substituir uma teoria intutil por outra
mais adequada. Se for incapaz de fazé-lo, nao
deveria criticar o procedimento daqueles que
trabalham para a disseminacgdao do conheci-
mento da tecnologia agricola moderna. E fatil
criticar declaragdes tais como

o racionalismo miope do século XIX consi-
derava os atos e designios dos rituais anti-
gos [...] como mera supersticao, e considera-
va que deveriam ser deixados de lado pela
educagao nas escolas publicas®.

Se percorrermos a longa lista de ritos —
nao muito louvaveis desde o ponto de vista
das sensibilidades do presente — que Eduard
Hahn registrou em seus escritos com base em
pesquisas surpreendentemente extensas, nao
encontramos praticamente nenhum cuja eli-

* Ver HAHN. Die Entstehung der Pflugkultur, p. 87.
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minagao seria lamentada”. Por qual motivo
se deveriam reter as formas vazias de uma
tecnologia cuja inutilidade ninguém pode ne-
gar?

No comportamento dos homens, pode-
mos distinguir somente duas formas basicas,
entre as quais ha uma nitida divisdao concei-
tual: comportamento inconsciente, ou reagao
vegetativa, e comportamento consciente, ou
acao. Toda agdo, entretanto, esta necessaria-
mente de acordo com as afirmagdes da teoria
a priori da acdo humana. Objetivos mudam,
ideias tecnoldgicas sdo transformadas, porém
a acao sempre permanece como agao. A agao
sempre procura meios para concretizar fins, e
neste sentido é sempre racional e consciente
de utilidade. E, em uma palavra, humana.

IV. Sociologia do Instinto e
Behaviorismo

Caso se rejeite 0 método da economia
moderna e se renuncie a compreensao formal
da agdo sob o principio eudaimonista de que
a acao tem por meta, sem exceg¢ao, 0 aprimo-
ramento do bem-estar tal como julgado pelo
individuo de acordo com seu padrao subjeti-
vo de valores, entao a tinica escolha que resta
¢ aquela entre os procedimentos da sociolo-
gia do instinto e aqueles do behaviorismo. A
sociologia do instinto busca evitar o cerne da
questao correlacionando, a cada desejo, um
instinto que, supostamente, “explica” a agao.
Este ¢ o método que explica o efeito do opio
com base na virtus dormitiva cuius est natura
sensus assupire. O behaviorismo, por outro
lado, evita totalmente a explicagdo e se sa-
tisfaz com o mero registro das a¢des indivi-
duais. Nem o behaviorismo “grosseiramente

¥ Uns poucos exemplos retirados de uma compilagao
de Hahn (Idem. Ibidem, p. 118 ff): prostitui¢do sagrada;
gracejos indecentes, especialmente por parte de
mulheres, em festivais agricolas; o canto de cangdes
libertinas pelas mulheres mais eminentes de Bautzen;
mulheres trabalhadoras do linho de Wendish correndo
nuas pelos campos tao tardiamente quanto em 1882.
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materialista”, nem a sociologia do instinto
“idealista”, seriam de todo capazes, caso fos-
sem consistentes, de se referir de uma s6 ma-
neira a duas agoes que nao fossem perfeita-
mente similares. Pois o principio que as leva
a tratar tanto o instinto por pdo e o instinto
por batatas como instinto por alimento, ou a
considerar o consumo de pao e o consumo de
batatas como comer, também deveria leva-las
a generaliza¢Oes mais amplas, até que chegas-
sem a categoria mais abrangente, a “satisfagao

de desejos” ou o “aprimoramento do bem-es-
tar”. Ambas se veem impotentes quando con-
frontadas com o problema do conflito de von-
tades, objetivos e desejos diferentes diante de
meios limitados para a sua satisfagao.

Que contraste entre a riqueza do conhe-
cimento que, na atualidade, ja devemos a teo-
ria econdmica e socioldgica, e a pobreza e ina-
dequagao do que aquelas duas doutrinas tém
para oferecer! co»
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